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VENDES
TE MUERES




LO QUE VAS A APRENDER
A PONER EN PRACTICA

( L
¢ Los pasos de la nueva venta !
profesional. -

¢ Como lograr prospectos
cualificados.

¢ Estrategias para acceder a
clientes importantes.

® Construir una relaciéon de
confianza.

® Escuchar y preguntar antes
de exponer.

® Descubrir los puntos clave
para cerrar la venta.

¢ Vender a buen precio y con
el mejor margen.

® Lograr tener clientes felices
para siempre.

* Negociar en la forma
GANAR-GANAR.

¢ Conseguir referidos y
referencias.
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El primer programa internacional de
formacién y capacitacién ONLINE
para ejecutivos de ventas, que te
permite aprender a... G

DUPLICAR
TUS VENTAS

ORGANIZAR
UN EQUIPO

COMERCIAL
PODEROSO
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Cientos de empresas en todo T "
Latinoamerica ya entrenan a sus empresas Y| =
con coach especialistas, que hacen que
sientas lo sdlido y eficaz de este sistema. T On [ S

Responder a:

¢ Qué tengo que hacer para aumentar mis utilidades?

¢ Coémo sobrevivir a un entorno cambiante y adverso?

¢ De qué manera puedo organizar al equipo de ventas?

¢ Qué hacer para diseiiar las mejores estrategias comerciales?
¢Como seleccionar a vendedores de alto potencial?

Podras observar como el método “Los 7 pasos de la venta
profesional” se va adaptando a tu propia empresa.

Aprender a vender en forma sencilla y practica...

PARA QUE GANES EL DOBLE
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DE AVANZADA VIDEOS  AUDIOS RESUMENES  FICHAS 365 DIiAS

DE LIBROS TECNICAS DEL ANO



EVITA DEJAR PASAR
ESTA OPORTUNIDAD.

Por primera vez, un curso online
que asume la nueva realidad de las
ventas a distancia y/o presenciales
de la mano de los mejores
expertos latinoamericanos que
exponen sus propias
metodologias.

o Atraccién enfocada efectiva.

* Prospectacion estratégica.
 Descubrir el dolor profundo.

» Escucha activa y dar seguimiento.
* |dentificar la base de compra.

* Conseguir clientes para siempre.
* Disefar conversaciones cruciales.

» Obtener referidos y referencias. ‘

El programa incluye tu acceso ilimitado
a la plataforma con 50 TEMAS
durante un ano.

Cualquier dia, a cualquier horay

en cualquier lugar.
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